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Grundlagen des Wirtschaftens

Alles Marketing, oder was? — Unser Produkt
wird der Renner

Ein Beitrag von Diana Depireux, Obertshausen

© Macrostore/iStock/Getty Images Plus

wkt erfolgreich und gewinnorientiert am Markt
ahl, Preisgestaltung, Werbung und Vertrieb be-
/larketing-Elemente, die sie in ihrem Alltag erleben,
betriebswirtschaftliche Zusammenhdnge zu erkennen.

platzieren zu kénnen
fahigt Schiilerinnen und
als groRBes Ganzes zu begreife

KOMPE LearningApps -
* interaktive Lernbausteine

ens 9
augh 6—9 Unterrichtsstunden
Komp&®nzen: Die Schiilerinnen und Schiiler entwickeln in der Rolle einer Unter-
nehmerin/eines Unternehmers eine Idee flr ein Produkt und
stellen Uberlegungen an, welche MaRnahmen notwendig sind, um
das Produkt erfolgreich am Markt zu platzieren.

Thematische Bereiche:  Verbraucherbildung, Konsum, Marketing, Werbung, Preisgestaltung
Medien: Texte, Farbseiten, Bilder, Internet, LearningApps
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M1 Marketing und Unternehmensziele

No name

© RAABE 2022

dungen dar? Formuliere die jeweilige Bildaussage so, dass sie das Ziel
aehmens ausdriickt.

echselwirkungen? Welche Ziele hdngen voneinander ab?

ist deiner Meinung nach das wichtigste? Begriinde!

cine Idee, wie ein Unternehmen diese Ziele erreichen konnte?
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Wir machen eine Marktanalyse

Aufgabe 1
Ihr seid ein Unternehmer-Team und wollt ein tolles Produkt auf den Markt bringen. Nur was? Wie
findet ihr heraus, was die Leute wollen?

L] Freunde befragen O] raten [ Umfrage auf Insta etc.

LI einfach irgendetwas LI Leute auf der StraRe L1 Flyer mit Fragen v
annehmen interviewen

L1 Payback-Angaben L1 Klick-Verhalten verfolgen | [ gucken, was,

auswerten Konkurreng#so macht

Wie bringt man die Leute dazu, sich Zeit zu nehmen und ihre Meinung kundzutu

Dein Team hat die Ideen aus Aufgabe 1 gut umge-
setzt. Jetzt seht ihr schon ein wenig klarer und wisst,
welches Produkt ihr auf den Markt bringen wollt.
Einen Energydrink. Coole Sache, aber ...

on super viele
auf dem Markt?

Aufgabe 2
a) Ist der Einwand der Kollegin berechtigt?

b) Was konntet ihr tun, um euch von odukten’abzuheben?
—etwasganzN___ _
—das Produkt (] fen als die anderen

onkurrenz anbieten

—demK : ____bieten

Abbildung: io31/DigitalVision Vectors, Energydrink: Big_Ryan/DigitalVision Vectors
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en, wie und wodurch sich ein Produkt von anderen abheben kann.

M2
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M3 Lohnt sich das? — Preispolitik muss sein!

Das beste Produkt taugt nichts, wenn die Ausgaben hoher sind als die Einnahmen. Desha#¥ we
zundchst die Ausgaben in den Blick genommen.

Aufgabe 1
Es kostet Geld, bis ein Produkt, z. B. ein Kleidungsstick, auf den Markt kommen kann.
a) Welche Kosten kdnnten hier anfallen?

b) Finde Oberbegriffe fiir die drej Bereiche, die die Kastchen oben dargestellt werden.

© RAABE 2022

Aufgabe 2
Sind die Kosten be-
kannt, braucht unser
Produkt einen Preis.

prechen die Anzeige bzw. die Art der Warenprdsentation?
gruppe wird damit angesprochen?
btrategie verkauft man wohl mehr bzw. erzielt hohere Gewinne?

Aufgabe 3
Sicher hast du den Begriff ,Einfiihrungspreis” schon einmal gehort. Damit werden Produkte zur
arkteinfiihrung zu einem sehr glinstigen Preis angeboten. Welche Strategie steckt da wohl dahinter?

bildungen: Symbole: Rakdee/DigitalVision Vectors, appleuzr/DigitalVision Vectors, Pullover: Patcharanan Worrapatcha-
re-eroj/Moment, Anzug: Grosescu Alberto Mihai/iStock/Getty Images Plus
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M 4

© @

%

Was bringt die Optik? — Wir untersuchen Produktdesig

Der erste Blick entscheidet dariiber, ob wir uns fir ein
Produkt naher interessieren und uns damit beschafti-
gen. Doch dazu muss die Kundschaft das Produkt bei
der Fiille der vielen Angebote zuerst einmal entdecken.

Aufgabe 1
Wie muss ein Produkt aussehen, damit es sich abhebt
und attraktiv ist?

Vergleiche zwei bis drei dhnliche Produkte einer Warengrup
lich der Optik? Lasst sich erkennen, fiir welche Zi
nisse auf einem extra Blatt.

ic unterscheiden sie sich hinsicht-
ind? Notiere deine Erkennt-

Tipp: Keine Ideen? Auf dem Lehrerpult gibt es e twas Unterstiitzung fir dich.

Aufgabe 2
Erstelle das Design fiir eine Verp

© RAABE 2022

Baue deine Verpackung in 3-D nach. So dsst sie sich noch besser gestalten und beschriften.
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M5

“

O &

Unser Produkt ist cool — und jetzt?

Das Produkt ist marktreif und kann in den Laden, aber wie kommt es da hin?

Aufgabe 1
Wo konnten sich interessierte Kaufer tummeln? Notiere alle Verkaufsstellen, die
passen konnten.
Art des Produkts:

Produkt

Maogliche Verkaufsstellen:

Aufgabe 2
Damit dein Produkt auch tatsachlich im Ver

a) ,Das kann man ja nicht st
denn hinstellen?”

b) nn darauf sitzen?”

o ternehmen ,123 — dabei” stellt mir ein ganz dhnli-
d) ibt und ich lhren Service brauche?”

e) mir hier erkldren, dann jedem Kunden sagen?”

aterial umweltfreundlich? Und nehmen Sie das wieder mit?”

“rial und einen Werbetext fiir mich?”
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Vorhang auf, Spot an: Prasentation ist angesagt! M7

Mit einer Live-Prasentation erreichen wir die Kundinnen und Kunden besser. Klar, denn da ,spricht”
das Produkt quasi direkt mit den Leuten.

Aufgabe 1

a) Wir preisen einen Musliriegel an. Wie wecken wir das Interesse der Kunden?
[ Kennen Sie schon ...? OJ Lust auf ein Gratis-Friihstiick? [J Haben Sie zehn Minuten Zei
ist Gesundheit pur! L Hallo, wie geht's? L1 Wollen Sie mal probieren? L1 Der macht gufe L

b) Der Kunde bleibt stehen — jetzt ist Zeit flr vertiefende Infos.
] Da sind 20 Vitamine drin! [J komplett ohne Zucker TJ Der wird in Kiel in
duziert. [ ganze 352 Kalorien pro Stuick [ perfekt fiir Fitnessfans [ kliman

r Talstrale pro-

Aufgabe 2
Spielt eine solche Live-Prdsentation im Klassenzimmer durch. Eine Schiile
das Produkt, drei weitere stellen Supermarktkunden dar. Stellt dr
was am besten bei der Kundschaft funktioniert.

Aufgabe 3
Mit einem Aufsteller [dsst sich die Ware perfekt prasenti

Du brauchst: einen Karton (z. B. SchQRKarte i nden Fotokarton, weiRes Papier,
Acrylfarbe, Pinsel, Klebstoff, Schere, Laptd

So geht’s:
1. Karton bunt bemalep
2. Fotokarton in derj
den (ggf. mit abgerurne
wand ankleben.

A B Seitenwand i Seit d
ller kdnnten noch recht einfach herge- Rickwand ~ Seitenwan @
stellt wer Abbildung: Diana Depireux
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Die Werbetrommel riihren: Leute, wir haben was fiir euch! M8

Unser Produkt ist nun im Shop. Aber wie kriegen wir die Leute da rein?

Aufgabe 1

Uber welche Kanale bist du fir Werbung empfanglich? Kreuze an!

L] Telefonwerbung [ TV-Spots  [J Flyer  [J Anzeigen in Zeitschriften
(] Radiowerbung [ Pop-up-Fenster [ Anzeigen in sozialen Netzwerken
[J Anzeigen auf TikTok  [J Plakate (z. B. an Bushaltestellen) [ Angebote in Schaufenste
[ Werbung in &ffentlichen Verkehrsmitteln [ Newsletter  [J Werbe-Nachrichte
[J Werbe-Banner auf Internetseiten [ Videobotschaften  [J Werbespots in k

Aufgabe 2
Flhlst du dich auch von manchen Werbekontakten genervt? Notiere deing perso .Nerv-Si- @
tuationen”.

Uberlege: Kénnte ein ,Genervt-Fiihlen” auch das Gegen ss die Kundin

oder der Kunde dieses Produkt gezielt meidet?

Aufgabe 3
Erstelle ein Werbeplakat, das folgende Be
— Produktabbildung
— Produktname
— Werbeslogan
— Angabe, wo das Pg
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Alles Marketing, oder was? — Teste dein Wissen

Beim Thema Marketing bist du jetzt echt fit und du weilt genau, wie ein Produkt beworben werden
kann und muss. Teste dein Wissen. Diese Aufgaben gibt es zudem auch online als Learning-App.

Aufgabe 1 %
Kreuze die richtigen Antworten an.

Was sind Absatzzahlen?

L] Verkaufszahlen eines Produkts

[J Hohe des Schuhabsatzes

[ Anzahlvon Treppenabsdtzen im Laden

Was ist eine Marke?
L] alte Geldwdhrung
[J Namen und Logo, die fiir ein bestimmtes Produkt stehen

(J Hundehalsband \
Was ist das Image?
O Eindruck, den eine Person oder Sache in der Offentlichkeit h

O Beriihmtheit
0 Reichtum

Was ist ein Slogan?
L] gldnzende Verpackung, um Kunden zum Kauf zu
L1 einpragsamer Spruch, der die Werbebotschaft darste
L1 eine Schlangenart

Link zu LearningApps
https.//learningapps.org/watch?v=pfhmvx8u

Aufgabe 2
Der Marketing-Mix setz es ulen zusammen: Produktpolitik, Preispolitik, Dis- @
tributionspolitik/Vertriebspoli Kommunikationspolitik. Trage die folgenden Begriffe in die

sport — Plakat — Marke — Einfiihrungspreis — Social Media — Zwi-
ng — Mengenrabatt — Handlerservice — Werbeanzeige

Marketing-Mix

Preispolitik Vertriebspolitik Kommunikationspolitik

74 RAADbits Arbeitslehre Mittlere Schulformen November 2022



RAABE

KLASSE SCHULE

Sie wollen mehr fiir lhr Fach?
Bekommen Sie: Ganz einfach zum D¢
im RAABE Webshop.

nlo

Unser Gratis-Material
exklusiv fiir Referendare!

Attraktive Vergiinstigun-
gen fiir Referendar:innen
mit bis zu 15% Rabatt

Kéduferschutz
@ mit Trusted Shops

Jetzt entdecken:

www.raabe.de




