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1.5

Wirtschaft

Von der Verkaufsidee zum Unternehmen -
Wie kann ein Produkt erfolgreich sein?

Nach einer Idee von Diana Depireux

© We Are / iStock/Getty Images Plus

d‘ LearningApps - )

* interaktive Lernbausteine
&9 Unterrichtsstunden

Die Schilerinnen und Schiiler entwickeln in der Rolle einer Unter-
nehmerin/eines Unternehmers eine Idee flr ein Produkt und

stellen Uberlegungen an, welche MaRnahmen notwendig sind, um
das Produkt erfolgreich am Markt zu platzieren.
Verbraucherbildung, Konsum, Marketing, Werbung, Preisgestal-
tung

Medien: Texte, Farbseiten, Bilder, Internet, LearningApps
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Auf einen Blick

1./2. Stunde

Thema: Von der Idee zum Unternehmen.

M1 Was mochte ich mit meiner Firma erreichen?

M2 Was mochte ich verkaufen? — Am Anfang ste
Benotigt: [J Dokumentenkamera/Beamer zur Prasent der Far

LI Internetzugang fir Recherchearbeiten
0] ggf. verschiedene Artikel derselben P@duktkategorie

Inhalt Unternehmensziele erarbeiten und vergle i wickeln,
Marktanalyse betreiben

3. Stunde
Thema: Zusammensetzung vo
M3 Lasst sich da etyas ve
@ Benotigt:
Inhalt: eis zusammensetzen sowie Verkaufsstrate-

© RAABE 2023

okarton zur Erstellung einer Verpackung (Wirfel, Quader)
. Internetzugang flir Recherchearbeiten

dukte vergleichen und Unterscheidungsmerkmale erarbeiten, eine
roduktverpackung gestalten

Wie kommt das Produkt in den Laden?
M5 Das Produkt kann produziert werden und verspricht Erfolg — Was nun?

endtigt: L1 ggf. Gerat zur Erstellung einer Tonaufnahme oder eines Videos
0] ggf. Internetzugang fiir Recherchearbeiten

Inhalt: Passendes Ladengeschaft fir ein Produkt auswahlen, ein Verkaufsgesprach
im Zwischenhandel fiihren
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6./7. Stunde

Thema: Darbietung und Prasentation von Produkten

Mé6 Das Produkt steht im Laden — Was animiert zum Kauf?

M7 Vorhang auf, Spot an: Prasentation ist angesagt!

Benotigt: I ggf. Aufsteller/Displays aus dem Einzelhandel

Inhalt: Strategien erarbeiten, die zum Kauf anregen; Verkaufsstrategien

scheiden und analysieren; Produkte selbst prasentieren

8. Stunde

Thema: Werbung als Mittel der Aufmerksamkeitsgewinnung

M8 Werbung — Was kommt an, was stort?

Benotigt: [0 Zeichenpapier und Stifte oder Compute

Inhalt: Werbestrategien erarbeiten und bewertfh; eigenes Werbeplak

9. Stunde

Thema: Lernkontrolle

M9 Alles Marketing, oder

Benotigt: [0 ggf. Internetzugang zur itung der interaktiven Aufgaben (Lear-
ningApps)

Inhalt: Wiederholung iten Inhalte

satzaufgabe
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M1 Was mochte ich mit meiner Firma erreichen?

Aufgaben
1. Beschreibe die Aussage der Abbildungen: Formuliere zu jedem Bild einen Satz, der

Unternehmens ausdriickt.
2. Bespreche dich mit deinem Gegeniiber: Welche Ziele hdangen voneinander a
3. Beurteile welches Ziel deiner Meinung nach das wichtigste ist? Begriinde!
@ 4. Sammle Ideen, wie ein Unternehmen diese Ziele erreichen kdnnte?
Unternehmensziele im Vergleich
a) b)

icl eines

© sorbetto/DigitalVision Vectors

o)
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© ilyast/DigitalVision Vectors

f)
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Lasst sich da etwas verdienen? — Preise ermitteln M3

Das beste Produkt taugt nichts, wenn die Ausgaben hoéher sind als die Einnahmen. Deshalb werden
zundchst die Ausgaben in den Blick genommen.

Aufgabe 1
Es kostet Geld, bis ein Produkt, z. B. ein Kleidungsstiick, auf den Markt kommen kann.
a) Nenne die Kosten, die hier anfallen kdnnten.

=
=

© Rakdee/DigitalVision Vectors, appleuzr/DigitalVision Vectors

b) Suche Oberbegriffe fir die drei Bereiche, die durch die Ka

Aufgabe 2
Sind die Kosten bekannt, braucht unsg

so machen. Diskutiert diese beiden AnS@zeg
a) Welche Verkaufsstrategie wird mit die
R[2

b) Welche Zielgruppe wird damit angespro

adukt einen Preis. uen mal, was andere Anbieter

in der GFUppe.

© Grosescu Alberto Mihai/iStock/Getty Images Plus

u den Begriff ,Einflihrungspreis” schon einmal gehort. Damit werden Produkte zur
u einem sehr giinstigen Preis angeboten. Welche Strategie steckt wohl dahinter?
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M7 Vorhang auf, Spot an: Prasentation ist angesagt!

28

3

Mit einer Live-Prdsentation erreichen wir die Kundinnen und Kunden besser. Klar, denn dg¥/spr
das Produkt quasi direkt mit den Leuten.

Aufgabe 1
a) Wir preisen einen Misliriegel an. Wie wecken wir das Interesse der Kunden?
I Kennen Sie schon ...2 L1 Haben Sie zehn Minuten
[J Lust auf ein Gratis- Zeit?
Friihstlick? [0 Das ist Gesundheit pur!

L] Hallo, wie geht's?
b) Der Kunde bleibt stehen — jetzt ist Zeit fiir vertiefende Infos.
[J Dasind 20 Vitamine [J Der wird in Kiel in der Tal-
drin! stral3e produziert.
L1 komplett ohne Zucker L] ganze 352 Kalori

Stuck
Aufgabe 2
Spielt eine solche Live-Prasentation im Klassqegi i erinfein Schiiler bewirbt
das Produkt, drei weitere stellen Supermarktku rasentationen vor und notiert,

Aufgabe 3
Mit einem Aufsteller [dsst sic

Du brauchst: einen Karton (z. B. Schuhk
Acrylfarbe, Pinsel, Kl chere, Laptop

, farblich passenden Fotokarton, weiRes Papier,

So geht’s:
1. Karton bunt bemalen.
2. Fotokar,

fen, ausdrucken, ausschneiden und auf
eitenteile kleben.

Seitenwand Riickwand Seitenwand

Abbildung: Diana Depireux
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Sie wollen mehr fiir lhr Fach?

Bekommen Sie: Ganz einfach zum Download
im RAABE Webshop.
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Unser Gratis-Material
< exklusiv fiir Referendare!
Das RAABE-Referendarspaket
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Attraktive Vergiinstigun-
gen fiir Referendar:innen
mit bis zu 15% Rabatt

@ Uber 5.000 Unterrichtseinheiten
sofort zum Download verfiigbar

@ Webinare und Videos

fiir Ihre fachliche und @ Kauferschutz
personliche Weiterbildung mit Trusted Shops

Jetzt entdecken:
www.raabe.de
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