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Ich und die anderen

Wie argumentiere ich richtig? — Tipps und
Ubungen

Andrea Steinbach

gien gibt es eigentlich? In dieser UnterrichtS@i@eit erarb€iten die Schilerinnen und Schiiler den
ich mit grundlegenden Formen logischen Argu-

LearningApps -

0 d interaktive Lernbausteine
nterrichtsstunden

den Begriff ,Logik” erarbeiten; Argumentationsstrategien reflek-

tieren und einsetzen; Manipulationsstrategien beim Kaufverhalten

verstehen; Grundprinzipien rationalen Argumentierens kennenler-

nen und anwenden

Anthropologie, Argumentieren tiben

Medien: Texte, Bilder, Werbeplakate

Methoden: Gruppenarbeit, Rollenspiele
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Du solltest tun, was ich sage, weil ... — Redekartchen
Sprechanlassen

Wie Uberzeugend bist du? Erprobe deine rhetorischen Fahigkeiten, indem du dei
eine auBergewohnliche Aufgabe zu gewinnen versuchst.

Du hast 3 Minuten Zeit, um deinen Partner/
deine Partnerin davon zu Uberzeugen, dass
es sinnvoll und notwendig ist, ...

... mithilfe einer Unmenge mit Helium
gefiillter Luftballons iiber das Schulge-
baude zu fliegen.

es sinnvoll und
... nur noch i

egenuber flr

Du hast 3 Minuten Zeit, um deinen Partner/
deine Partnerin davon zu Uberzeugen, dass
es sinnvoll und notwendig ist, ...

... die Nachbarn zu fragen, ob er/sie bei
ihnen Flohe fiir einen Flohzirkus fangen
kann.

Du hast 3 Minuten Zeit, um deinen
deine Partnerin davon zu Uberzeugen, dass
es sinnvoll und notwendig is
... sich eine Giftspinne al
legen.

rin davon zu Uberzeugen, dass
innvoll und notwendig ist, ...
Nacktschneckenzucht in der eige-
nen Wohnung zu beginnen.

Du hast 3 Minuten 2 deinen Partner/

Du hast 3 Minuten Zeit, um deinen Partner/
deine Partnerin davon zu Uberzeugen, dass
es sinnvoll und notwendig ist, ...

... einem Lehrer seiner/ihrer Wahl ein
selbst geschriebenes Liebesgedicht vor-
zutragen.

ilischarfe-Tester zu verdingen.

Du hast 3 Minuten Zeit, um deinen Partner/
deine Partnerin davon zu Uberzeugen, dass
es sinnvoll und notwendig ist, ...

... sich die Haare am Kopf komplett abra-
sieren zu lassen.

nuten Zeit, um deinen Partner/
dein€rartnerin davon zu berzeugen, dass
es sinnvoll und notwendig ist, ...

... beim Direktor eine Landeerlaubnis
fir den Schulhof zu beantragen - fiir das
Raumschiff von E.T.

Du hast 3 Minuten Zeit, um deinen Partner/

deine Partnerin davon zu Uberzeugen, dass

es sinnvoll und notwendig ist, ...

... einen Weltrekordversuch im Dauerna-
senbohren zu starten.
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Gruppe 1: Wie hangen Umwelteinfliisse und Kaufverhalten
zusammen?

Aufgabe
Lest den Text. Wie werden Kunden beeinflusst? Macht euch Notizen und stellt eure Ergebnisse in
Klasse vor.

Neuerdings ermitteln Hirnforscher, wie bestimmte Umwelteinfliisse auf
das Kaufverhalten wirken. Dieses Neuromarketing ist der letzte Schrei
bei den Marketing-Experten. Die Wissenschaftler haben zum Beispiel
herausgefunden, dass die Gehirne der Kunden beim Betrachten von Lo-
gos nur wenig und nur in ausgewdhlten Regionen aktiv sind. Ist auf der
Packung dagegen ein Gesicht zu sehen, werden auch mit Gefiihlen und
Gedachtnis verbundene Regionen angesprochen. Dadurch kann sich dg
Kunde an die so beworbenen Produkte spater besser erinnern.

Wichtig ist auf jeden Fall die Qualitdt der Abbildungen auf Verpac
.Fotografen, die Fertiggerichte fiir Verpackungen ablichten, hatt
lich den Nobelpreis fir hervorragendes Falschen verdient. Nir
der Unterschied zwischen Foto und Packungsinhalt groRer als in

Gruppe 2: Warum beeinflussen M3
Kaufverhalten?

Aufgabe Q
Lest den Text. Wie werden Kunden beeinflu Notizen und stellt eure Ergebnisse in 88

der Klasse vor.

Die Wissenschaftler wnoile sapitliche Einfliisse in einem

)
%

© ZargonDesign / E+

ahllos aus den Lautsprechern. Gehen morgens
inkaufen, sind die Kldnge ein wenig rustikaler, kommen die Ju-
ags aus der Schule, wird es lauter, und fur die gestressten Biiroangestellten erklingen
e Stiicke. Wein verkauft sich am besten bei Berieselung mit klassischer Musik.

Gibt es deuts eisen zu horen, greifen die Kunden eher zu Riesling, erklingt italienische Musik,
ist es der Chianti. Am besten ist Musik, wenn sie gemaRigte 72 Taktschldge pro Minute liefert. Alles
andere schldfert ein oder schlagt Kunden in die Flucht.

Texte zu finden unter: https://www.welt.de/wirtschaft/article2073468/Wie-Supermaerkte-ihre-Kunden-manipulieren.html.
(aufgerufen am 23.6.2020)
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Gruppe 7: Kauf mich! Ich mach dich gliicklich!
— Wie Werbung uns zu beeinflussen versucht

Aufgabe
Analysiert die Werbeplakate. Wie versuchen sie den Betrachter zu iberzeugenéd o Kauf zu
animieren? Macht euch Notizen und stellt eure Ergebnisse in der Klasse vor.
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Pure Energje,
Der neye Audi TT Roadster.
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Beispiel B

© Wavebreakmedia / iStock / Getty Images Plus

Auf welches Grundprinzip wird hier Bezug genommen?
[ Folgerichtigkeit L] Widerspruchsfreiheit

Wird das Prinzip eingehalten oder verletzt?
] eingehalten L] verletzt

Beispiel C
Aussage 1:
- Aussage 2:

[ Wahrheitsverpflichtung
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Hinweise: Techniken des Schlussfolgerns — Grundprinzipien erarbeiten Stunde 5

Einstieg
Zu Beginn werden die Ergebnisse der vorhergehenden Stunde aufgegriffen. Der gemeinsam erarbei-
tete Logikbegriff wird wiederholt. Logik, so wurde deutlich, stellt eine Form der Schlussfolgerun
dar. Sie ermdglicht uns, von zwei Aussagen sinnvoll auf eine dritte zu schlieSen. Warum aber ist
so wichtig, im Umgang miteinander verniinftig zu argumentieren? Diese Frage zu beantworten, hilft
Arbeitsblatt M 12. Es veranschaulicht Grundprinzipien rationalen Argumentierens.

Erarbeitungsphase |
Die Bearbeitung des Arbeitsblattes kann im Plenum, aber auch in Einzel- bzw. Gry
gen. Die Schilerinnen und Schiiler verbinden die genannten Grundprinzipien mit
den Beispielsituationen, erdrtern die Bedeutung der Grundprinzipien und formuli
selbst Beispiele, in denen diese Grundprinzipien umgesetzt werden.

enarbeit erfol-
n entsprechen-
abschlielend

Erarbeitungsphase Il
AnschlieBend beobachten die Lernenden ein improvisiertes Rolle

spricht zuerst der Schiiler/die Schiilerin, der/die Uberzeugi/i . gt dar, wie die
ihrung lag. Die
genannten Unterschiede werden an der Tafel gesammelt.

Erwartungshorizont (M 12)
1. Die Bilder aus Beispiel A wiederlegen die Aussa
mehr Menschen anwesend waren als bei den Verei
lustrieren somit eine Verletzung d iserspruchsfreiheit.
Gericht. Illustriert ist die Wahrheits ispiel Ci
Prinzip der Folgerichtigkeit.
2. Beispiel A, die Aussage Trumps, verletzt
riert das Prinzip der Wa

nald Trumps, dass bei seiner Vereidigung
en seiner Vorganger. Diese Bilder il-
iel B zeigt eine Vereidigung vor
ein Syllogismus und illustriert das

rinzip dé€r Widerspruchsfreiheit. Beispiel B illust-
ispiel Cillustriert das Prinzip der Folgerichtigkeit.

Erwartungshorizon

Diskussion 2: nicht partnerschaftliches
Argumentieren - Sieg-Niederlage-Modell

Die Ansichten des jeweiligen Diskussionspart-
ners sind egal. Sie werden ignoriert.

Der andere wird nicht Uberzeugt, er wird uber-
redet.

Ziel ist es, den eigenen Standpunkt um jeden
Preis durchzusetzen.

—> Langfristig ist so kein Vertrauensverhaltnis
ist moglictr moglich.
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M 14 Welcher Uberzeugung bin ich? — Rollenkarten fiir eine

@ Talkshow

Facebook ist ein soziales Netzwerk und eine der am haufigsten besuchten Interne
Wer Facebook nutzen mdchte, muss ein personliches Profil anlegen und zahlrei
uber sich preisgeben. Man kann alles in der weltweit groSten Online-Community pos
aber auch sinnvoll?

@ Moderator

Du bist der Moderator.

biten weltweit.

— Am Ende ziehst du ein Fazit.

Shitstorm-Opfer auf Facebook
Du bist Opfer eines Shitstorms auf Fa

© RAABE 2020

Du bist ein Vertreter vo
Du siehst Facebook Ug¥Sei ietraltigen Nutzungsmoglichkeiten

t mit dem Schutz der Privatsphdre des Einzelnen? Dir ware es
lieber, Kinder hatten keinen Zugang zu Facebook.

— Du glaubst nicht, dass sie damit umgehen kdnnen, mdchtest es ihnen
aber auch nicht verbieten.

© Bild 1: Thinkstock/iStockphoto, Bild 2: shapecharge/iStock/Getty Images Plus; Bild 3: Compassionate Eye Foundation/
Digital Vision
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Der RAABE Webshop:
Schnell, iibersichtlich, sicher!
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Ich suche ...

Wir bieten lhnen:

rIQ Schnelle und intuitive Produktsuche @ Ubersichtliches Kundenkonto

I ' Komfortable Nutzung tiber E@] Hohere Sicherheit durch
E —

Computer, Tablet und Smartphone SSL-Verschlusselung
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