ab Klasse 9 ‘ 1/3 ‘ Kaufvertrége verstehen
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Ahnlich wie bei einem Heiratsantrag braucht es fir die SchlieBung eines

Kaufvertrags zwei Willenserklérungen: den Antrag des einen Geschéifts- Verpflichtur gsgesch ift @I&q

partners und die Annahme des anderen. 1
Widerrufsreci t @ W2

Aufbau der Unterrichtseinheit

‘v

MODUL ‘ h h

@ Wer Zu.f Verfro e ‘ ¢ Ge: ~'zestexte verstehen und anwenden Mol-Im3
scllieBeng - Gruadwis * Einfache Rechtsfélle zu Geschéftsfahigkeit mit Fach-
se 1 Geschén sfah gkeit begriffen beschreiben und beurteilen
Vo wissen: C eset=_srexte * Die Wirkung von Willenserklérungen beurteilen ZIM1
versichen
@ Willst du mein (Ver-) 4 | e« Gesetzestexte verstehen und anwenden MOl—IM 4
Kéaufer werden? — * Das Zustandekommen von Kaufvertréigen in einfachen -
Kaufvertrdge vom An- Modellen erfassen
trag bis zur Annahme * Einfache Rechtsfélle zum Zustandekommen von Kauf- IM2|-|ZM 4
Vorwissen: Geschéfts- vertrdgen mit Fachbegriffen beschreiben und beurteilen
fahigkeit * Die Interdependenzen von Kaufer und Verkéufer durch
Rechte und Pflichten des Kaufvertrags beschreiben
* Kaufvertrége hinsichtlich Nichtigkeit und Anfechtbarkeit
beurteilen
@ Umtausch, Gewdhrleis- | 2 | ¢ Gesetzestexte verstehen und anwenden M1l=IM 2
tung, Ricknahme? - * Rechte und Handlungschancen von Verbrauchern bei
Pflichten des Verkéufers Erhalt von Mangelware ableiten und beurteilen
bei Mangelware IM5|-|ZM 6
METHODE
Think-Pair-Share-Square * Neue Inhalte selbststéndig erarbeiten
* An einem kooperativen Lernprozess mit einer wachsen- ME
den Gruppe an Mitschilern teilnehmen

Die Daver ist in Unterrichtsstunden & 45 Minuten angegeben. Die Angaben sind als Richtwert zu betrachten.
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ab Klasse 9 ‘ /3 ‘ Kaufvertrége verstehen ‘ Modul @

Wer darf Vertrdage schliefien? —
Grundwissen Geschaftsfahigkeit

Fachliche Hinweise

Ob ein Geschaftspartner geschaftsfahig ist oder nicht, kann ein Verk&ufer nicht immer erkennen. In
diesem Fall schitzt jedoch das Gesetz Geschaftsunféhige oder beschréankt Geschaftsfahige. Auch
wenn fur den Verké&ufer bei Vertragsschluss die Geschéftsunfahigkeit des Kunden nicht ersichtlich
war, muss der Kunde im Nachhinein lediglich beweisen, dass er zum Zeitpunkt des Vertragsschlus-
ses geschéftsunfahig war. Das Risiko, z. B. die Kosten der Rickerstattung oder eines Gerichtsver-
fahrens, trégt der Verkéufer.

Vor dem siebten Lebensjahr sind Minderjahrige geschéftsunféhig und kénnen folglich keine rechts-
gultigen Vertrége schlieBen. Eine Ubergangsphase lésst sich fur 7- bis 18-Jahrige ausmachen: Sie
sind beschrénkt geschéftsfahig. Konkret bedeutet das, dass sie Vertréige schlieBen kénnen, sofern
ihre Eltern diesen vorher zustimmen oder diese nachher genehmigen. Grundsétzlich giltig sind
Uberdies Rechtsgeschdafte, die den Minderjéhrigen ab 7 ausschlieflich rechtliche Vorteile bringen.
Eine Sonderregelung stellt der sogenannte ,Taschengeldparagraf” § 110 des Birgerlichen Gesetz-
buchs (BGB) dar. Er sieht die Rechtsgultigkeit von Vertrégen vor, die von beschrénkt Gesch#fts. 4hi-
gen mit frei verfigbarem Geld geschlossen wurden. Ein géngiges Beispiel hierfir i’ fasct engeld.
Allerdings gilt diese Sonderregelung nur fir Barkéaufe. Dadurch schitzt sie 'Gnacr und Igendliche
vor Handyvertrdgen und Ratenzahlungen. Volljghrige sind unbes~'..énkt geschéftsték’g unc kén-
nen rechtswirksam Vertrdge schlieBen — auBBer sie leiden unter eincr dauei haften g=istic,cn Erkran-
kung.

Didaktisch-methodisch= Ubeileaungen

In Modul 1 beschéf’gen s'ch die Schlerini en und Schiler* mit der Frage, wer geschaftsféhig ist
und damit ‘ersige s=hliehen do 1. Dok_i ist das Modul entdecken-lassend strukturiert und eignet
sick sowcnl for Einzel- als au-h {or Partnerarbeit. Den Schwerpunkt bilden das EinUben der Arbeit
mit C esei-estexter unc Jas systematische Anwenden der daraus abgeleiteten Informationen zum
L3ser von 1 &ller,

Modul 1: Wer darf Vertrage schlie3en? — Grundwissen Geschdftsfahigkeit

Lernziel: Die Schiler kénnen Geschéfisféhigkeit als Voraussetzung fir den Abschluss von Vertrédgen beurteilen.

Methode: Beurteilen von Féllen mithilfe des Gesetzes (M 1, M 3)

MODULPHASE | ABLAUF MEDIEN

Einstieg/ Die Schiler lernen in M 0 eine Strategie zum Verstehen von Gesetzes- mollm1llm2

Erarbeitung/ texten kennen. Sie werden mit dem Eingangsbeispiel in M 1 konfron-

Sicherung tiert. Anhand von M 0 und M 2 arbeiten sie Fachbegriffe sowie die | Beamer/OHP
|8sungsrelevanten Regelungen heraus. Die Tabelle in M 2 nutzen sie zur
Ergebnissicherung.

Erarbeitung Die Schiler 16sen und beurteilen den Eingangsfall. M1

Anwendung/ Die Schiler wenden ihr erworbenes Wissen an und Uben beim Lésen M3l lzm

Transfer der Fallbeispiele den Umgang mit den Gesetzestexten. Mithilfe des
Kompetenzrasters Geschdftsféhigkeit in ZM 1 ermittelt die Lehrkraft den | Kopien im
Lernstand der Schiller am Ende des Moduls und macht diesen fir sie | Klassensatz
fransparent.

* Zur besseren Lesbarkeit wird nachfolgend ,Schiler” verwendet, wenn ,Schillerinnen und Schiller” gemeint sind.
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ab Klasse 9 ‘ /3 ‘ Kaufvertrége verstehen ‘ Modul @

Vorwissen: Gesetzestexte verstehen
Auszug aus dem BGB: Abschnitt 3 — Rechtsgeschéfte, Titel 1 — Geschaftsféhigkeit

8§ 104 Geschdftsunfahigkeit
Geschéaftsunfahig ist: /{Sleben Jahre alt |s’r}

1. wer nicht das siebente Lebensjahr vollendet hat,

2. wer sich in einem die freie Willensbestimmung ausschlieenden Zustand krankhafter Stérung der
Geistestatigkeit befindet, sofern nicht der Zustand seiner Natur nach ein voribergehender ist.

]

[wenn; unter der Voraussetzung, doss]

§ 105 Nichtigkeit der Willenserklérung

ilt rechtlich nicht }
(1) Die Willenserklarung eines Geschaftsunfdhigen ist nichﬁg.'/{ g ! !

(2) Nichtig ist auch eine Willenserklarung, die im Zustand der Bewusstlosigkeit oder voribergehen-
der Stérung der Geistestétigkeit abgegeben wird.

8 106 Beschrankte Geschéftsfahigkeit Minderjéhriger

Ein Minderjéhriger, der das siebente Lebensjahr vollendet hat, ist nach Maflgabe C=r §§ 107 bis
113 in der Geschéftsféhigkeit beschrénkt. ( L

verbeezcrt dic rechtliche S'tuation.
verpflichtet zu nichts; z. B. A=aahme
eines C~srkenks

Person unter 18 Johren}

§ 107 Einwilligung des gesetzlichen Vertrete:

Der Minderjéhrige bedarf zu einer Willen e klarong, durch ciie er nicht lediglich einen rechtlichen
Vorteil erlangt, der Einwilligung szir.2s gescizlicien Vemc.ers:—l

Ls#:’.er Eltern oder einer anderen sorgeberechtigten Person]

8 10 Ve tragsscl luss ohne Einwilligung (gekurzt)

(1) Schlief3t Jdar *ainderj@hrige einen Vertrag ohne die erforderliche Einwilligung des gesetzlichen
Mortreters, so héngt die Wirksamkeit des Vertrags von der Genehmigung des Vertreters ab. [...]

\{ rechtliche Gultigkeit ]

8 110 Bewirken der Leistung mit eigenen Mitteln

Ein von dem Minderjahrigen ohne Zustimmung des gesetzlichen Vertreters geschlossener Vertrag
gilt als von Anfang an wirksam, wenn der Minderjdhrige die vertragsméfige Leistung mit Mitteln
bewirkt, die ihm zu diesem Zweck oder zu freier Verfigung von dem Vertreter oder mit dessen Zu-
stimmung von einem Dritten Uberlassen worden sind.

\{einer anderen Person (oder Firmo)]

Kommentar: Taschengeld steht zur freien Verfigung. Mit der Ubergabe des Taschengelds an ihre
Kinder stimmen die Eltern den damit geschlossenen Kaufvertrégen zu. Dieser ,Taschengeldpara-
graf” gilt aber nur for Barkéufe (z. B. keine Ratenkdufe oder Handyvertrége) und for Kaufvertrége,
die nicht gegen das Jugendschutzgesetz verstofien.

lange Satze verstehen und
trennen anwenden

schwierige Begriffe

Gesetzestext lesen

Infografik: Gesetzestexte verstehen

,Ubersetzen”
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ab Klasse 9 ‘ 1/3 ‘ Kaufvertrége verstehen ‘ Modul @

Willst du mein (Ver-)Kaufer werden? — Der Kaufvertrag

Fast jeden Tag schlieBen wir Kaufvertrége, ohne uns dabei dem ,Vertragscharakter” unserer Kaufe
immer bewusst zu sein. Doch jeder noch so kleine Einkauf setzt sich aus einem Antrag, z. B. dem
Auflegen von Waren auf das Kassenband, und der Annahme, z. B. durch den Kassierer, zusammen.

Zustandekommen eines Kaufvertrags

M1

2. Willenserklarung:
ANNAHME (§ 147 BGB)

1. Willenserkléarung:
ANTRAG (§ 145 BGB)

© iStockphoto/baona

© iStockpt. to/Ridofre z

Anpreisung Anfrage Antrag = Angebot, Bestellung
(z. B. Schaufensterauslage, (z. B. Anfrace, oh bestiramte | das Angebot muss inhaltlich

Ware im Regal) | Ware 'ieferxcr st genau bestimmt und ver-

bindlich sein (# ,nur solange
der Vorrat reicht”, ,Angebot
freibleibend”)

kEINE Willer.erklarung, KEINE Willenserklarung, Willenserklérung,

N schtlich nicht bindend rechtlich nicht bindend rechtlich bindend

Gesetzliche Annahmefrist (§8 147, 148, 150 BGB)

Angebot unter Anwesenden Wahrend der
(z. B. Verhandlung, Telefonat): Verhandlung
Angebot unter Abwesenden e 1

. . X/ E- (1
(z. B. schriftliches Angebot): °

Brief, anderes Papierdokument: 3—5 Tage >

Z/ZeﬁBrOggl'ljlﬁ:qg kl)oirg;e’r]e; ég?:;oo* : x Tage bis zum Ablaufdatum . : >
Zu sp&t angenommenes Angebot: = ein neuer Antrag, der vom Anbieter aber erneut ange-

nommen werden muss

F Lies M 1 und die zugehdrigen Paragrafen im BGB oder in ZM 2: Erklére, wie und unter welchen
Bedingungen ein Kaufvertrag (nicht) zustande kommt.
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ab Klasse 9

‘ 1/3 ‘ Kaufvertrége verstehen ‘ Modul @

Fall 1: Kautfvertrag durch

(1. WE) und

(2. WE)

= Hose im Regal

= Hose auf Kassentheke

© iStockphoto/filadendron

VERKAUFERIN

= Hose wird gescannt g
KAUFERIN
Fall 2: Kaufvertrag durch (2. WE) und (3. WE)
per E-Mail
y
(1. WE)

= 29,9 . €bic7n31.12.

© Colourbox

VEI KAU' ER

- — —

| . (2. WE)

, da zu spat

© iStockphoto/vadimguzhva

Annahme: Bestétigung per E-Mail (3. WE)

© Colourbox

© iStockphoto/andresr

Fall 3: Kaufvertrag durch (2. WE) und (3. WE)
per E-Mail
(1. WE)
Tmil = 100 Stuck
bl <
(2. WE)
VERKAUFERI , da abgedndert

Annahme: Bestétigung per Telefon und E-Mail (3. WE)

WE = Willenserklérung
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ab Klasse 9 ‘ /3 ‘ Kaufvertrége verstehen ‘ Modul @

Fall 1 (Nichtigkeit): Gartenparadies

Angesichts des bevorstehenden Sommers wollen Karl und Linda
Taler ihren kleinen Garten um das angrenzende Grundstick ver-
gréBern und sich damit ein ,Gartenparadies” mit einem kleinen
Teich schaffen. Sie vereinbaren mit ihrem Nachbar den Kauf des
Grundsticks fur 25.000 Euro. Der Kaufvertrag wird mindlich ge-
schlossen. (Tipp: § 128 und § 312b BGB)

© Colourbox

Fall 2 (Nichtigkeit): Tausche Auto gegen kihles Radler

Nach einem anstrengenden Verhandlungsmarathon meint Karls Chef gegentber einem von Karls
Kollegen: ,Das waren vielleicht anstrengende und langwierige Verhandlungen. Jetzt wirde ich
mein Auto fUr ein kihles Radler verkaufen!” Karls Arbeitskollege zégert nicht lange und lauft zum
Bécker, kauft ein kihles Radler und bringt es seinem Chef: ,Was ist jetzt mit dem Auto2”

UNFALLFREIE E-KLASSE Fall 3 (Anfechtbarkeit): Unfallfreier Gebrauchtwagen

JKlasse, greentec, 120 kW (163 PS), | Da das langjéhrige Familienauto Karl schon haufiger auf
98.200 km, Erstzulassung 01/2012, | dem Weg in die Arbeit im Stich gelassen hat und uie
Sitzheizung, NEUWERTIG und ohne | Schmidts fir den Sommer eine léngere Urlaubs eise mit
Unfall. dem Auto geplant haben, sucht Vata- Kai' nack einem
Gebrauchtwagen. In der Zeitune; stéBt er au” eine Anzei-
ge des Verkéufers Wagamann. Daraufhin fchrt ¢ zum
Autohdandler, der im Verhandlungsgespréch mehrme's utont, dass es sicy um e'nen unfallfreien
Wagen handelt. Nach Ricksprache mit seine. rrau Linda kauft Korl die E-Klasse schlieflich fur
14.500 Euro. Zwei Monate spater stelli tich beim Kundend znst h.iaus, dass das Auto gar nicht
unfallfrei ist.

Preis: 15.000 € VB.

Fall 4 (Anfechtbarkeit): 3 neuc BUrostithie¢

Linuc Sckmidt ark siter bei de~ Siadtwerken im Einkauf. Wie in jedem Jahr missen Anfang Januar
Burodrtike! nachge kauvt. werden. Darunter fallen diesmal auch 13 neue Birostihle, die zu einer bes-
sarer Rickei.z=sundheit der Mitarbeiter beitragen sollen. Hierfur fillt sie den Bestellschein aus und
sch. = bt versehentlich 31 Birostihle auf. Als sie die Bestellbestétigung erhélt, féllt ihr der Fehler auf.

1. Think-Phase (Einzelarbeit): Lies die Theorie zum Thema 1) Nichtigkeit (rote Gruppe) oder
zum Thema 2) Anfechtbarkeit (blaue Gruppe). Vervollsténdige die Licken mit den passen-
den Paragrafen.

2. Think-Phase (Einzelarbeit): Lése die beiden Félle zu deinem Thema in schriftlicher Form.

3. Pair-Phase (Partnerarbeit): Finde dich mit einem Partner der gleichen Farbgruppe zusam-
men und vergleicht bzw. ergénzt eure Lésungen.

4. Square-Phase (Gruppenarbeit): Bildet mit einem Zweierteam der anderen Farbgruppe eine
Vierergruppe: Erklart euch gegenseitig die Félle und die dazugehérigen Lésungen. Ergénzt
euren Aufschrieb und bereitet eine Prasentation der Lésungen vor.

5. Share-Phase (Présentation, Besprechung): Falls ihr von der Lehrkraft ausgewéhlt werdet,
prdsentiert eure Lésungen.

Zusatzaufgabe

Erstelle einen eigenen Fall zum Thema Nichtigkeit/Anfechtbarkeit mit Lésung. Dieser kann
dann von deinen Mitschilern als Hausaufgabe gelést werden.
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Alle Bilder: © Colourbox

ab Klasse 9

‘ 1/3 ‘ Kaufvertrage verstehen

ME|THODE

Allein, zu zwei, zu viert — so geht Think-Pair-Square-Share

Gruppenarbeit muss nicht immer in statischen Partner- oder Kleingruppen stattfinden. Eine dynami-
sche und abwechslungsreiche Alternative bietet die Methode Think-Pair-Square-Share, bei der die
Arbeitsgruppe nach und nach wéchst.

K

N
@ THINK (Einzelarbeit)

2 Die zu den Aufgaben gehérigen Materialien lesen und verstehen:
schwierige oder unverstandliche Begriffe markieren.

< Die Aufgaben der eigenen Farbgruppe eigensténdig bearbeiten.

< Die Lésung oder den Lésungsversuch schriftlich festhalten.

2 Notieren, was unklar ist und wozu es Fragen gibt.

Zeit: 15 Minut
ei inu en/

@ PAIR (Partnerarbeit)

< Einen Partner der gleichen Farbgruppe finden.
2 Die Lésungen und Lésungsvorschlage vergleiche~.
< Fragen und Unklarheiten gemeinsam kléren.
< Den eigenen Aufschrieb korrigierer: ur.d ergér zen.
Zr t: 15 Minuten

)

| N

(*) SQUARE (C- -uppenarbeit)

| 2 Sici mit einem Partnerteam der anderen Farbgruppe zusammen-
finden.

< Sich gegenseitig die Aufgabenstellungen der roten bzw. blauen Grup-
pe sowie die dazugehdrigen Lésungen erkldren.

< Den eigenen Aufschrieb ergénzen.

< Eine gemeinsame Présentation der Lésungen vorbereiten.

Zeit: 20 Minut
ei Intien )

\
@ SHARE (Prasentation)

2 Zwei Vierergruppen, die unterschiedlichen Farbgruppen angehé-
ren, prdsentieren ihre Lésungen.

2 Die zuhérenden Schiler und die Lehrkraft ergédnzen und korrigieren,
falls nétig.

Zeit: 5 Minuten pro Prdsenfa’rion/
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