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Welt der Unternehmen

Neu, hip, lecker? — Ein Geschaftsmodell
fiir Streetfood entwickeln

Dr. Peter Kihrt

Foodtrucks erobern allmahlich den deuts oV haben Ihre Schiler/innen schon von
diesem verlockend einfach klingenden Gesc odell g€traumt? Bringen Sie ihnen das Business
Model Canvas ndher und la e sie einen el§Men Businessplan inklusive eines Kosteniiberblicks
erstellen. Die Jugendlich@h lerne’g@® unterneh es Denken und kdnnen Uberpriifen, welche
idee bis 20 ikear Reglisighung zu durchlaufen sind.

Schritte von der Gesck

ufe/Lernjahr:

hs Business Model Canvas verstehen und anwenden; Uber-
egungen zu einem Geschdftsmodell anstellen; Kosteniiberblick
erstellen

Grindung, Business Model Canvas, Geschdftsmodell, Konkurrenz-
analyse

Texte, Bilder, Schaubild, Rollenkarten

Leitfaden und Bewertungskriterien fiir eine Prasentation

Zusatzmaterialien:
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Neu, hip, lecker — welche Kunden wollen wir ansprechen? M3

Fir wen wollen wir kochen? Welche Gerichte eignen sich? Und wie teuer sollen sie sein? Diese Fra-
gen sind fiir die Bestimmung der Zielgruppe wichtig.

Aufgaben

1. Lies die Aussagen der drei Foodtruck-Griinder. Uberlege, fiir welche Zielgruppe du welch
sen anbieten mochtest.

2. Suche zwei Standorte fiir deinen Foodtruck in deinem Wohnort aus, die infrage
eine Konkurrenzanalyse: Wird an diesem Standort bereits Essen angebotenfind falls ja, wel-
ches? Andere, falls nétig, dein Speisenangebot.

3. Erstelle eine Speisekarte mit dem Namen und dem Verkaufspreis dein
Angeboten.

men. Mache

moglich ist.

Saskia: In meiner ,Suppenkiiche” biete ich viele
leckere Suppen an — meist aus regionalen Zuta-
ten. Eine vegane Variante ist auch immer dabei.
Meine Kunden sind oft Frauen, die in einem Ge-
werbegebiet arbeiten, das ich taglich anfahre
Neben der Unternehmenskantine ist meine §
penkiche das einzige Mittagsangebot.

bt sind &er Mandel-Mango-Smoothie und der
uss-Smoothie. Je nach Saison biete ich andere

gm besten. Ich habe viele Geschaftsleute als Kun-
den, aber auch Studenten und einfach alle, die auf eine
ckere, vitaminreiche Nahrung achten.

eisch und Erdnussbutter kommt bei
40 sehr gut an. Die ersten Stand-

n waren.
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Den Jahresgewinn berechnen

Aufgaben
4.

a) Notiere, wie hoch die Einkaufspreise bzw. Zutatenkosten deiner Gerichte sind.
auch, wie viele Speisen und Getranke du taglich, monatlich und jahrlich zu welche
verkaufen kannst. Gehe davon aus, dass du an 22 Tagen im Monat verkaufst.

b) Stelle die Kosten des Wareneinkaufs und die Erlose des Warenverkaufs in ej
gegenUlber und ermittle den Ertrag. So kdnnte eine Beispielrechnung aus

GENAUE .
VERKAUFS- STUCKZA ERTRAG/
NAME BESCHREI- KOSTEN
PREIS TA MONAT
BUNG
Veggie- vegetari-

7,00 € 4,00 € 5.610,00 € 67.320,00 €

Burger scher Burger

Lakto- laktosefreier
7,00 € 660,00 € 7.920,00 €
Burger Burger
¢) Berechne nun, welchen Jahresgewinn du voraussic dtruck unter Be-

5T-CASE-SZENARIEN
Best Case (+ 30 %) Worst Case (— 30 %)

Erlos Warenverkauf

Sonstige Kosten

Gewinn
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RAABE

KLASSE SCHULE

Der RAABE Webshop:
Schnell, iibersichtlich, sicher!
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Innovative Unterrichts-
materialien & Praxishilfen
fur Lehrer & Schulleiter

> RAABE TOPSELLER
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Ich suche ...

Wir bieten lhnen:

rIQ Schnelle und intuitive Produktsuche @ Ubersichtliches Kundenkonto

I ' Komfortable Nutzung tiber E@] Hohere Sicherheit durch
E —

Computer, Tablet und Smartphone SSL-Verschlusselung

Mehr unter: www.raabe.de
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